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Guter Auftritt garantiert!



Herr Wiedeking, Sie stehen in Ihrer Funktion haufig in
der Offentlichkeit. Das perfekte Outfit ist daher uner-
ldsslich. Welche Rolle spielen dabei Schuhe fiir Sie?

Wiithrend man Frauen eine besondere Beziehung
#u Schuhen nachsagt, neigen Midnner dazu, das Thema
Schuhe zu unterschiitzen, Dabel kiinnen ungepflegie oder
billige Schuhe den Gesamteindruck einer Perstinlichkei
zerstiiren, Wenn einer zur [dssigen Jeans rahmengenihte
Schuhe triigt, hat er immer noch mehr 56l als jemand
mit einem teuren Anzug und Billigiretern,”

Woraus besteht Ihrer Meinung nach das perfekte Outfit
fiir den Mann?

«Das kommt natiirlich ganz aul den Anlass an. Im
Biro lege fch Wert auf einen tadellosen Aufiritt, also:
gut sitzender Anzug, langirmliges Hemd, elegante, nicht
zu auffillige Krawatte und hochwertiges, rahmengeniih-
tes Schuhwerk. Bel den Anziigen mag ich Abwechslung,
trage also gerne auch mal frischere Farben, Wenn ich
leiere oder wandere, bevorzuge ich legere und bequeme
Bekleldung.”

Welche Bekleidungsmarken bevorzugen Sie?

Sch kann mich, was meine Anziige angeht, ganz
auf meine Frau verlassen. Sie kennt meinen Geschmack
unel berdt mich bel der Auswahl, [ch denke, dass wir
nicht gleich auf italienische Nobelschneider zuriickgrei-
fen missen, sondern auch in Deutschland sehr gaie
Marken haben wie beispielsweise Boss oder Baldessarini,
Bei Hemden vertraue ich meinem Freund Mare Bezner
mil seiner Marke Olymp.”

Haben Sie einen Lieblingsschuh, der Sie vielleicht schon
viele Jahre begleitet?

Mein erstes Paar rahmengeniihter Schuhe hatte ich
mir schon als Studem gekauh, Sie kosteten fir meine
damaligen Verhdhmisse zwar ein Vermigen, aber ich ging
davon aus, dass ich sie linger tragen kann als Schuhe
aus industrieller Fertigung. Ieh bin stolz darmauf, dass ich
sie immer noch besitze. Rahmengendhte Schuhe wirlt
marn nicht einfach weg.”

Gibt es ein Erlebnis in Ihrer Kindheit und Jugend, das mit
Schuhen zu tun hatte?

~Ja, es gab eine Figur, die ich bewunderie: Lurchi,
ilen Werbehelden der Marke Salamander. Meiner Mutter
blieh gar nichis anderes Gbrig, als in den Salamander-
Laden zu gehen, denn ich sammelte die Helte mit Lurchis
Abentevern - cine unglaublich clevere Werbeidee."

Wiirden Sie sich selbst als Schuhfan bezeichnen?

i, mich Faszinien die Handwerkskunst rahmenge-
mabter Schuhe. Aullerdem habe ich ein Falble filr hoch-
wertiges, angenehm duftendes Leder — dibrigens auch in
unseren Sportwagen. Ich bin stalz drauf, dass wir in
Zuffenhausen noch eine cigene Sattlerei unierhalten, in
dier Spezialisten das Leder fr die Innenriiume unserer
Fahrzeuge zuschneiden und vernihen.”

Wie kam es zu der Idee, sich an dem Unternehmen
Dinkelacker zu beteiligen?

<Ganz einfach: Nachdem unser Freund Norber
Lehmann erfahren hatte, dass Herr Dinkelacker sein tra-
ditionsreiches Familienunternehmen aus Altersgrimden
verkaufen wollte, fragte er mich und meinen Pressechef,
ob wir nicht gemeinsam mit ihm don einsteigen wollten,
Wir waren hegeistert, obwohl wir wissen, dass ¢s lohnen-
dere Investments gibt als eine Schuhmanufakiur”

Was unterscheidet Ihrer Meinung nach Dinkelacker-
schuhe von anderen Fabrikaten?

LSie sind vor allem ehrlich. Hier kommt in der Pro-
duktion tatsiichlich noch traditionelle Schuhmacherkunse
zum Einsatz, wie man sie nur noch in ganz wenigen
Meisterbetriehen kennt. Deshalb bivten diese Schube her-
vorragende Laufeigenschaften und lange Haltharkeit.”

Sehen Sie einen Trend hin zum Luxus — beim Fahrzeug
ebenso wie bei der Bekleidung bzw. beim Schuh?

WNein, es gibt je nach Branche und Markt Unter-
schiede, In den angelsiichsischen Lindern beispiclsweise
waren handgefertigle Schuhe schon immer stark gefrage,
anders als in Deatschland, Hier ist erst seit einigen Jah-
ren ein Trend zum hochwertigen Schuh erkennbir, eben-
so wie in den asiatischen Lindern. Viele Menschen sind
die Griz-isi-geil-Mentalivin leid. Sie sehnen sich nach
hochwertigen, langlebigen Gitern und sind dafiir auch
bereit, cinen emisprechenden Preis zu bezahlen. Wer ein-
mil den Produktionsprozess von rahmengenihten
Schuhen geschen hat, wird einen Preis von 400 oder
500 Euro pro Paar [ir angemessen halten. Was unsere
Sportwagen anbelangt, so steigt die Nachirage in den
klassischen Mirkten moderat, withrend unsere
Absatzzablen in den sogenannten neven Mirkten wie
China, Russland oder Middle East geradezu explodieren.
Dort wird gekauft, was gut und teuer ist und einen
cxklusiven Namen hat”

Achten Sie selbst bei anderen auf die Schuhe?

LAber natiirlich! Als Mithesiteer einer Schuhmanu-
faktur werfe ich zwangstaufig cinen kritischen Blick auf
die Schubhe meiner Gesprichspartner. Ich kann allerdings
mit Genugruung fesmstiellen, dass mittlerwelle auch deur-
sche Manager ein viel grisfferes Augenmerk auf hochwer-
tiges Schuhwerk legen.”

Schuhpflege - ist das fiir Sie ein notwendiges Ubel oder
ein geliebtes Ritual?

JLacht] Es ist jedenfalls zu wichtig, als dass man es
links liegen lassen sollte. Notwendig ja, aber kein Ubel.”

Bitte vervollstindigen Sie den Satz: “Meine Schuhe sind
fiir mich..."

weine lohnenswerte Investition. Je besser sie ver-
arbeitet sind und je hochwertiger das verwendete
Material ist, desto langer halten sie. Und sie garantieren
einen guten Aufiritt”
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